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Améliorez la qualité de votre prise en charge podologique grâce à l'évaluation du
traitement par Orthèses Plantaires par l'indice POIE (Plantar Orthosis Index Evaluation)

Le cabinet de podologie est une entreprise de service, nous sommes donc des chefs
d’entreprise mais sommes-nous formés pour la diriger ?

Tarif : 500€



Intégrer l'expérience patient en podologie : comment évaluer
le traitement par orthèses plantaires avec le feedback patient.

Mettre en valeur le suivi du parcours de soin à partir des
retours perceptifs du patient.

Améliorer la qualité de prise en charge de vos patients grâce
à un indice d’évaluation psychométrique.

Indice POIE (Plantar Orthosis Index Evaluation).

Questionnaires PREMS & PROMS : Mesure de l'expérience des
soins vécus / des résultats des soins perçus par le patient.

Protocole validé et éprouvé d’évaluation clinique du patient
(anamnèse, examen clinique, analyse baropodométrique...)

Maitriser la méthode d’évaluation innovante POIE au service
de la qualification & la quantification de l’expérience patient.

Analyser l’expérience patient et savoir en extraire une
quantification fiable et reproductible.

Savoir évaluer et catégoriser sa patientèle au service de
l’optimisation de l’expérience de soins de vos patients.

Questionnaires d'évaluation psychométrique (POIE, PREMS,
PROMS...).

Outils manuels et automatisés d’évaluation scientifique des
perceptions du patient.

Récolte de données en consultation (qualification du patient,
quantification douleurs / capacités fonctionnelles /
satisfaction)

Evaluation quantitative / qualitative de l’expérience
patient en podologie
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Mise en place d'un plan d'action podologique individualisé
aux besoins de chaque cabinet (activité, environnement,
positionnement tarifaire, production, communication...).

Analyse des facteurs d'influence du cabinet et optimisation
de la fidélisation des patients et prescripteurs.

Méthode de récolte des chiffres de bonne santé du cabinet.

Accéder à une qualification et une quantification de l’activité
de votre cabinet de podologie.

Savoir identifier les facteurs d’influence de votre cabinet et
mettre en place un plan d’action fiable et efficace pour
améliorer la croissance de votre activité.

Fidéliser et engager les acteurs de votre cabinet de
podologie (patients & correspondants médicaux)

Web-application innovante de gestion et d'optimisation du
cabinet.

Récolte de données du cabinet (conseils, statistiques et
tableau de bord de pilotage du cabinet).

Traitement des données médicales (tableur Excel ou
autres...).

Optimiser la structuration et l’organisation de votre cabinet

Profiter d'un gain de temps et d’argent grâce à une croissance
efficiente de votre activité.

Recruter un nouveau collaborateur et optimiser son arrivée
dans votre structure.

Sécuriser la vente de votre cabinet et en potentialiser sa
valeur.

Gestion, structuration et optimisation de l’activité d’un
cabinet de podologie
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Cette formation peut disposer d’une prise en charge DPC ou FIFPL sur demande du
professionnel de santé et sous réserve de l’éligibilité des différents organismes
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